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Contexto

Ecovis México es una firma de
consultoria con enfoque técnico y
especializado, que busca comunicar
con claridad su vision, mision y el valor
de sus servicios dentro de sectores
profesionales.

Su area de marketing trabaja para
fortalecer la presencia digital de la
firma y conectar con audiencias que
requieren informacion precisa y bien
estructurada.
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El mundo cambia

Conozca las noticias mas importantes
relacionadas con las finanzas y la economia.
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Casos de exito



Problema

A pesar de tener campanas activas, Ecovis
solo generaba alrededor de 30
conversiones mensuales mediante
formularios tradicionales en LinkedIn.

Necesitaban escalar la captacion de
prospectos, llegar a audiencias mas
calificadas y profesionalizar su estrategia
digital con un sistema mas eficiente y
alineado a su comunicacion corporativa.
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Nosotros
ECOVIS International

Somos una red lider de consultoria a nivel mundial, cuyo origen
se encuentra en Europa continental. Nuestra red cuenta con casi
9000 profesionistas capacitados y experimentados en areas como
finanzas, auditoria, consultoria fiscal y asesoramiento legal.
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Se implementaron dos soluciones:

1 2
BS Conecta® BS Impulsa®

Creacidén de contenido estratégico y de alto valor para Gestion completa de la pauta y programacion, enfocada en
fortalecer la comunicacion y atraer audiencias calificadas. generar registros para los webinars que Ecovis impartia.
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B »  Implementar Impulsa® para crear contenido estratégico
* Incrementar la generacion de prospectos calificados que reforzara autoridad y atrajera al publico correcto.
mas alla de los 30 leads mensuales que obtenian
con campanas a traves de webinars. e Activar Conecta® para gestionar la pauta y maximizar

, reqgistros en los webinars impartidos por Ecovis.
e Llegar aaudiencias mas especializadas con una

comunicacién profesional y glineada a su identidad e«  Optimizar mensajes, formatos y segmentacién para
corporativa. escalar consistentemente el nimero y calidad de los
leads.
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Ecovis generaba pocos leads con
campanas tradicionales y su
comunicacion digital no reflejaba
plenamente su especializacién ni

sostenia un sistema claro de captacion.
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Después

Ecovis escalo su generacion de
prospectos por campana de webinar,
fortalecid su comunicacién profesional y
logré un sistema eficiente y consistente
de captacion.



Resultados

e Mas de 500% de incremento en

generacion de leads. We b i n a rS

e Pasando de 30 conversiones ECOVIS
mensuales a cerca de 200 registros

or webinar pautado. , . . : ..
P P En ECOVIS México, ofrecemos una serie de webinars disenados

e Audiencias més calificadas y una para proporcionar conocimientos clave y herramientas practicas

operacion de captacién mas clara, en las areas de finanzas, auditoria y consultoria fiscal.
profesional y consistente.
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Con Brandstart, Ecovis logré
aumentar significativamente sus
prospectos al combinar contenido
estratégico con una pauta eficiente
que amplifico sus webinars y

profesionalizd su comunicacion
digital.
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Visita nuestra seccion de
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Visitar

Explora nuestros casos de éxito

Conoce nuestros casos de éxito y descubre el impacto
de nuestras soluciones.
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:Necesitas una solucion
mas robusta?

Una marca de @ B r ® Consultoria estratégica Visita: BROUO.COM
ow u para empresas en expansion
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